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Unternehmen Collax GmbH 

Tätigkeitsfelder 

Collax hat es sich zum Ziel gemacht Lösungen für Netzwerk-Infrastrukturen, 

Kommunikation und Zusammenarbeit, Schutz und Sicherheit sowie 

Hochverfügbarkeit und Virtualisierung zu schaffen, die exakt auf die 

Anforderungen von kleinen und mittelständischen Unternehmen (KMU) und 

Freiberuflern zugeschnitten sind. Die Zukunft liegt für uns in effizienten IT-

Plattformen, die flexibel, anpassungsfähig, stabil und sicher sind. 

In diesem Sinn hat Collax zwei Produktlinien entwickelt: Collax C-Server und 

Collax V-Server. Die Collax C-Server bieten Komplettlösungen für die Bereiche 

Collaboration (Collax Groupware Suite), Security (Collax Security Gateway) und 

Infrastruktur (Collax Business Server). Alle Server-Lösungen stehen sowohl als 

reine Software- aber auch als Appliance (Hardware mit vorinstallierter Software) 

zur Verfügung. Die Collax V-Server bieten Lösungen im Bereich der IT-

Virtualisierung (Collax V-Cube) und Hochverfügbarkeits-technologie (Collax V-

Cube+ und Collax V-Bien.  

Zielgruppen 

 Kleine und mittelständische Unternehmen 

 Freiberufler, Ärzte und Selbstständige 

 Niederlassungen und Geschäftsstellen 

 Softwarehäuser 

Anzahl Kunden 2.500 Endkunden 

Installierte Basis 10.000 Installationen 

Referenzen 

ROFA Rosenheimer Förderanlagen GmbH, Homanit GmbH & Co. KG, Zentrum für 

Orthopädie und Sportmedizin, Pressevertrieb Lütkemeyer KG, MTG-

Kommunikations-Technik GmbH, BSH GmbH & Co. KG, Telenec 

Telekommunikation Neustadt GmbH, Schulte-Lindhorst GmbH & Co. und viele 

mehr. 

Vertriebswege und 

Vertriebspartner 

Das Unternehmen vertreibt seine Produkte indirekt über Distributoren und den 

Fachhändler 

Partner: Insgesamt ca. 300 Partner. 

Erweiterung der Vertriebskanäle auf Independent Soft-ware Vendors, OEMs, 

Industrieautomation (Anlagen- und Maschinenbau) sowie „White Labeling“ 

(Vermarktung unter dem Namen eines Partners). 

Technologiepartner 
Kopano GmbH 

Avira Operations GmbH & Co. KG 
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Kaspersky Lab GmbH 

Acronis Deutschland GmbH 

NComputing, Inc. 

Preismodell 

Das Lizenzmodell für die Collax C-Server basiert auf Software-Subskription 

(jährliche, gleichbleibende Rate). Die Lizenzpreise setzen sich aus der Anzahl der 

Benutzer sowie dem installierten Leistungsumfang (Erweiterungen) zusammen. 

Für die Collax V-Server sind keine Benutzerlizenzierungen notwendig. Eine 

Besonderheit unter den Collax V-Servern ist der Collax V-Bien. Er bildet ein 

Komplettpaket aus Software, Hardware und Support. 

Gründung Juni 2005 

Firmensitz 
Hauptsitz: Garching bei München  

Entwicklungszentrum: Freiburg im Breisgau 

Kontakt 

Collax GmbH 

Dieselstr. 25 

D-85748 Garching 

Tel. +49 (0)89-99 01 57-0 

Fax +49 (0)89-99 01 57-11 

Internet: www.collax.com 

Mitarbeiter > 15 Mitarbeiter 

 

 


